
Wir sind ein weltweit tätiges, inhabergeführtes Unternehmen und einer der führenden Spezialisten
in der Planung, Herstellung und im Vertrieb technisch hochwertiger und zukunftsweisender
Umweltsimulationsanlagen. Mehr als 180 Mitarbeiter am Standort Hechingen freuen sich auf neue
Kollegen, die das CTS-Team verstärken!

GEMEINSAM
ERFOLGREICH

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir einen Mitarbeiter (m/w/d) für den

Vertriebs-Außendienst
Region Bayern

Das erwartet Sie

 Eigenverantwortliche Betreuung und Beratung unserer Bestands- und Neukunden
 Kontinuierlicher Ausbau des bestehenden Kundenstamms und Aufbau einer guten persönlichen 

Beziehung - dadurch sichern sie eine langfristig und erfolgreiche Zusammenarbeit
 Angebotserstellung und Angebotsnachverfolgung sowie Führung von Verhandlungsgesprächen 
 Enge Zusammenarbeit und Abstimmung mit internen Schnittstellen wie Vertriebsinnendienst, 

Konstruktion, Service und Qualitätssicherung

Das erwarten wir

 Eine technische Ausbildung oder ein abgeschlossenes Ingenieurstudium (z. B. Verfahrenstechnik, Kälte-
/Klimatechnik, Maschinenbau) oder alternativ eine kaufmännische Ausbildung mit gutem technischem 
Basiswissen

 Vertriebliche Berufserfahrung im Außendienst, Kenntnisse im Bereich Anlagenbau bzw. 
Sondermaschinenbau sind von Vorteil

 Unternehmerisches Denken und Handeln sowie ihr Fingerspitzengefühl für die Kommunikation mit den 
Kunden runden ihr Profil ab

Freuen Sie sich auf eine Stelle in einem mittelständischen Unternehmen, das Ihnen einen sicheren 
Arbeitsplatz, Gestaltungsspielraum und sehr gute Entwicklungsmöglichkeiten für Ihre berufliche Zukunft 
bietet. Bei uns erwartet Sie u. a. eine gute technische Ausstattung, ein Firmenwagen (auch zur 
Privatnutzung) sowie ein attraktiver Zuschuss zur CTS-Betriebsrente.

Unsere 
Mitarbeiter 
sind unsere 
größte 
Stärke!

KONTAKT:
CTS Vertriebs- und Service GmbH 
Manfred-Roth-Straße 10 / 90766 Fürth                          Barcode zur Homepage

Herr Mario B. Mattes
 [+49] 0911 97 90 42 – 0
 info@cts-bayern.de     


